SWOT-Analyse

SEITE 1: AUSGEFULLTES BEISPIEL
Beispiel: SaaS-Produkt Marktanalyse

DecTrack

STARKEN

Intern — Positiv

® Starkes Entwicklerteam
® Einzigartige KI-Funktionen
® Niedrige Betriebskosten

® Hohe Kundenzufriedenheit

CHANCEN

Extern — Positiv

® Wachsender Remote-Work-Markt
® KI-Trend im B2B-Bereich

® Partnerschaften mit Beratern

SCHWACHEN

Intern — Negativ

® Geringe Markenbekanntheit
® Begrenzte Vertriebskapazitat

® Fehlende Enterprise-Features

Extern — Negativ
Starke Konkurrenz
Wirtschaftliche Unsicherheit

Schnelle Technologiednderungen

TOWS-STRATEGIEN Vom Raster zur Handlung: 4 Strategie-Kombinationen

SO Starken x Chancen

Nutze deine Stérken, um Chancen zu ergreifen.

Kl-Features + B2B-Trend: Enterprise-Tier launchen.

ST Starken x Risiken

Starken einsetzen, um Risiken abzuwehren.

DecTrack

Kundenzufriedenheit als Schutzgraben gegen Konkurrenz.

WO Schwachen x Chancen

Schwéchen beheben, um Chancen nicht zu verpassen.

Sales-Kapazitat aufbauen, bevor Wettbewerb zieht.

WT Schwéchen x Risiken

Verwundbarkeiten abbauen, bevor sie kritisch werden.

Enterprise-Features priorisieren, bevor Kunden abwandern.

Bessere Entscheidungen im Team



SWOT-Analyse DecTrack

SEITE 2: ZUM AUSFULLEN
Starken/Schwachen = intern. Chancen/Risiken = extern. Fille jeden Quadranten aus.

THEMA / PROJEKT

STARKEN @ scHwicHeN
Intern — Positiv Intern — Negativ
CHANCEN

Extern — Positiv Extern — Negativ

TOWS-STRATEGIEN Vom Raster zur Handlung: 4 Strategie-Kombinationen

SO Starken x Chancen WO Schwachen x Chancen

Nutze deine Stéarken, um Chancen zu ergreifen. Schwéchen beheben, um Chancen nicht zu verpassen.
ST Starken x Risiken WT Schwachen x Risiken

Starken einsetzen, um Risiken abzuwehren. Verwundbarkeiten abbauen, bevor sie kritisch werden.

DecTrack Bessere Entscheidungen im Team



